
VERTRIEBS 
IMPULSE
FUR IHREN 
NACHHALTIGEN 
ERFOLG

C O N S U L T I N G

Ihr Vertriebsprojekt als Teil
des Workshops.
Sie erarbeiten konkrete  
Ideen und Konzepte.

 �Lösungsorientiert  
agieren

 �Kompetenzen  
erweitern

 �Neue Netzwerke  
knüpfen

* �Optionale Einreichung Ihres 
Themas bis 12. Oktober 2022 
via Checkliste

2-tägig, 
19. & 20. Oktober 2022 
9.00 bis 16.30h 

Conja Consulting 
Amselstr.5
45134 Essen
akademie@conja.net

€1.500 zzg. Mwst.  
pro Teilnehmer

CONJA.NET

WORKSHOPWORKSHOP

Das Ziel vor Augen –
Zukunftsfähig
Attraktiv anders
Mehrwertig!

VERTRIEB> 2.0VERTRIEB> 2.0

BRING DEIN  
PROJEKT MIT *

mailto:INFO%40CONJA.NET%0D?subject=Anmeldung%20Vertriebs-Workshop


C O N S U L T I N G

Nennen Sie uns Ihre TOP 3 Herausforderungen in Ihrem Business

Wo stehen Sie heute mit Ihrem Business – IST Zustand? 
Alternativ auf einer Skala von 1-10 (1=nahe der Insolvenz, 10=herausragend)

Wo möchten Sie in 2023|2024|2025 stehen? – ZIEL|WUNSCH Zustand

Welche Indikatoren nutzen Sie, um den Zielzustand zu definieren?

Was brauchen Sie aus Ihrer Sicht, um diese Ziele zu erreichen?

Was ist Ihre Erwartungshaltung bezogen auf unser Seminar?

Welches aktuelle Thema aus Ihrem Tagesgeschäft würden Sie gerne in der Gruppe  
in diesem Workshop gemeinsam erarbeiten? 

WORKSHOPWORKSHOP
CHECKLISTECHECKLISTE
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C O N S U L T I N G

Auf einer Skala von 1-10. wo ordnen Sie Ihre Kompetenz bei diesem Thema ein? 
(1=totaler Anfänger, 10=Vollprofi)

Wo liegen die Herausforderungen bei diesem Thema? Was haben Sie bereits versucht?

Welche Kompetenzen fehlen Ihnen genau Ihrer Ansicht nach bei diesem Thema?

Wie ermitteln Sie Ihren Erfolg bei diesem Thema?

Und zuletzt - Mit welchen Themen beschäftigen Sie sich aktuell oder möchten Sie sich in naher 
Zukunft beschäftigen? (Mehrfachauswahl möglich)

☐	 Unternehmenskultur/-strategie		  ☐	 Finanzierung

☐	 Mitarbeitergewinnung					    Arbeitgebermarketing

☐	 Digitalisierung (Admin/Prozesse)		  ☐	 Onlinewerbung

☐	 Automatisierung (Vertrieb, Marketing)	 ☐	 Mindset|Kompetenzentwicklung

☐	 Online-Präsenz (Sichtbarkeit)		 ☐		  Kundengewinnung

☐	 Fördermöglichkeiten | Fördergelder	 ☐		  Landingpage|Website

☐	 Nachhaltigkeit (ESG/CSR)			   ☐	 Produktentwicklung

WORKSHOPWORKSHOP
CHECKLISTECHECKLISTE


